
Рынок систем фасадной теплоизоляции штукатурного типа. 
В настоящем докладе я представлю часть результатов исследования рынка систем теплоизоляции фасадов, которое мы выполняем ежегодно для Ассоциации «Анфас», объединяющей производителей и поставщиком материалов систем теплоизоляции. В аудитории производителей сухих строительных смесей я представлю часть исследования посвященного штукатурным системам теплоизоляции. Рынок навесным систем, скорее всего будет Вам менее интересен, хотя я буду приводить некоторые сравнения. Несмотря на абсолютно различную технологию установки навесных и штукатурных систем, поле деятельности компаний одно и тоже. Не существует каких-либо условий, предписывающих установку конкретного типа системы (штукатурного или навесного фасада) на определенном типе объектов по назначению, высоте, по материалу стен или другим параметрам. В ходе наших разговоров с проектировщиками, мы выяснили, что на один объект заказчику, как правило, предлагают на выбор несколько вариантов утепления фасада. Среди которых может быть и штукатурный и вентилируемый фасад. Любое архитектурное решение может быть воплощено с помощью и той и другой технологий. 
Итак, собственно к результатам исследования. 

В прошлом году на рынке были представлены системы штукатурного типа 35 компаний, имеющих техническое свидетельство Росстроя (в настоящее время Министерства регионального развития) и около десятка компаний, работающих без такового документа. Также на рынке представлена продукция ряда производителей сухих смесей, предлагающих материалы, которые можно использовать при утеплении фасада – монтажные клеи для теплоизоляционных плит и фасадные штукатурки. Объемы рынка, которые я озвучу, будут включать только объем материалов, которые предлагаются системно, т.е компания предлагает поставку большей части материалов системы теплоизоляции, а не только производит клей для минеральной ваты, а также готова выполнить проектные расчеты, дать консультации по монтажу. 
Среди компаний предлагающих систему теплоизоляции большинство являются производителями сухих смесей или лакокрасочных материалов. Среди производителей теплоизоляционных материалов можно назвать только компанию «Rockwool», сертифицировавшую собственную систему «Rockfasade» несколько лет назад и компанию «Пеноплэкс», разработавшую систему в прошлом году. Обе компании сами не выпускают клеевые и штукатурные составы. Необходимо отметить концерн «Кнауф», выпускающий как сухие строительные смеси для фасадной системы, так и пенополистирольные плиты.

Изначально разработкой систем теплоизоляции и производством материалов для них (сухих смесей или готовых акриловых/силикатных составов) начинали заниматься строительные фирмы, выполнявшие работы по ремонту и отделке фасадов или компании, поставлявшие импортные материалы для отделки фасадов. Собственники разработок, выведенных на рынок в 2007 – начале 2008 года - крупные российские заводы ССС. Свои системы штукатурной теплоизоляции предложили питерские компании «Сканэкс» и «Эм-Си Баухеми Раша», московские «Боларс», «Консолит» и «Юнис». Наконец на российский рынок фасадной теплоизоляции вышли известные международные концерны, работающие в этой отрасли – «Saint-Gobain Weber» и «STO». Причем за прошедший год концерн Сен-Гобен достиг существенных успехов на российском рынке.
2008 году из громких имен уже никого отметить не можем. В прошлом в Санкт-Петербурге появились сразу две новые системы: Пионер (компания «Арго-М») и SWISSLACK (работы с использованием материалов из Швейцарии выполняет компания «Швейцарский фасад»). В прошлом году на российский рынок была выведена система немецкой марки BITEX, компоненты которой выпускают на заводах в Екатеринбурге и Москве. Производственные мощности работают уже не первый год, выпуская материалы пожд другими торговыми марками. В Калининграде появилась материалы система польской компании Alpol Gips, которая раньше поставляла в регион только общестроительные сухие смеси.
Несмотря на сложившуюся ситуацию в экономике и снижение строительной активности в конце прошлого – начале этого года, на рынке продолжают появляться новые продукты для фасадной теплоизоляции. В начале этого года собственную систему скрепленной теплоизоляции предложила московская строительная компания «Кладезь», много лет занимавшаяся монтажом фасадных систем из материалов Серпо. В Санкт-Петербурге проводит сертификацию своей системы компания «Стакковент», заявляющая о создании новой технологии – вентилируемой штукатурки.
Сложившаяся осенью прошлого года ситуация в строительстве заметно повлияла на результаты работы по фасадному утеплению. Темп роста рынка в прошлом году оказался ниже, чем ожидалось. В прошлом году в России было установлено около 11 млн.кв.метров  систем фасадной теплоизоляции штукатурного типа, объем работ вырос на 16% по сравнению с объемами монтажа в 2007 году. 
При построении прогноза на текущий год учитывались данные, собранные с крупнейших игроков рынка в июле этого года об итогах работы в первом полугодии, наличии портфеля заказов на вторую часть года и планах по новым заказам до конца года. На основании этих данных можно рассчитывать, что объемы установки систем штукатурного типа упадут в текущем году примерно на 24% по сравнению с объемами 2008 года.
Что интересно спад в сегменте навесных систем (вентилируемых фасадов) в первом полугодии оказался меньше, чем по штукатурным системам. И по итогам года можно ожидать снижение объемов установки вентилируемых фасадов только на 9-10%. 
В начале года наибольший спад игроки рынка ожидали получить в московском регионе, где строительство практически замерло. Однако по итогам первого полугодия объемы монтажа ряда крупных компаний (которые предоставили данные для оценки) в Москве не только не упали, но даже выросли. Не смотря на спад в целом объемов продаж в целом, доля работ выполненных в Москве оказалась выше, чем в прошлые годы, а в регионы было продано материалов меньше. По предварительной оценке объем монтажа штукатурных фасадов в Москве в этом году  может остаться на уровне прошлого года.

В целом по стране наибольшие объемы теплоизоляции  были установлены в прошлом году с использованием систем Церезит, Лаэс, Кнауф-теплая стена и Стомикс. Доли рынка крупнейших компаний приведены на диаграмме 2 (см. Приложение в конце статьи). 
В отношении перечня лидеров рынка ситуация практически не менялась на протяжении нескольких лет.  Возможно, в текущем году можно ожидать некоторого перераспределения долей рынка, поскольку за первое полугодие динамика объема продаж у ряда крупных компаний существенно различается. В предыдущие годы темп прироста продаж у большинства компаний был близок к среднему по рынку. По планам на текущий год, которые озвучивали компании, изменение объемов продаж варьируется от спада на 50-60% до роста на 50% и более. 

Одной из задач последнего исследования была оценка рынка не только в натуральном, но и в денежном выражении. Для расчетов были использованы цены на материалы систем и стоимость работ, полученные в ходе предыдущих исследований – весной 2007 и 2008 годов, оценка емкости 2009 года рассчитана в ценах апреля-мая этого года.

В денежном выражении емкость рынка штукатурных фасадов в 2008 году составила около 21,1 млрд. рублей включая стоимость материалов систем теплоизоляции и монтажных работ. Темп прироста – 37% к 2007 году. Такой рост рынка (в денежном выражении) произошел за счет повышения стоимости монтажных работ, в то время как стоимость материалов росла гораздо медленнее. В 2007 году стоимость монтажных работ составляла в среднем 780 рублей за 1 кв. метр фасада. Весной 2008 года стоимость монтажных работ указывалась в районе 1100 рублей за кв. метр. За последний год цены на установку систем практически не изменились.

На диаграмме хорошо видно, что потребление в денежном выражении материалов для систем с пенополистиролом явно увеличилась. Если рассматривать объемы установки систем на минераловатном утеплителе и пенополистироле за последние три года, мы видим увеличение доли пенополистирольных систем. В 2006 году около 55% площади всех утепленных фасадов было выполнено с пенополистиролом, в прошлом году доля пенополистирольных систем составила 67%. Для прогноза объемов рынка в стоимостном выражении мы основывались на соотношении двух типов систем в прошлом году, однако, возможно, доля систем на пенополистироле может увеличиться еще больше. Тем более, что в сложившихся условиях экономического кризиса предпочтения потребителей могут сдвинуться в сторону более дешевых систем на пенополистироле (как в отношении самого утеплителя, так и материалов для работы с этим видом утеплителя), несмотря на имеющиеся предрассудки о горючести и недолговечности пеополистирола. 

Приложение: Диаграммы
[image: image1.emf]Диаграмма 1. Объем установки систем теплоизоляции фасада штукатурного типа  в России. Темп 
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[image: image2.emf]Диаграмма 2. Оценка долей рынка штукатурных фасадов, Россия, 2008г.

Stomix 9%

ТексКолор 6%

ЛАЭС 10%

Baumit Fassolit 4%

Ceresit  14%

Alsecco 2%

другие 30%

Knauf-теплая стена 

9%

Kreisel 5%

Сэнарджи 6%

Capatect 6%


[image: image3.emf]Диаграмма 3. Оценка емкости рынка штукатурных систем теплоизоляции в России в денежном 
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[image: image4.emf]Диаграмма 4. Соотношение объемов установки систем теплоизоляции с минеральной ватой и 
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